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FENOMENI / 1 | LIBR! LONG SELLER

Gamilleri e Terzani, perché vendono tanto

CARLO ANNESE

{ calore del sole non sard
unbest seller, perunavol-
E ta, ma Andrea Camilleri
pud permetierselo, Ilsuono-
me ¢ diventato un marchio
capace di vendere migliaia
dilibri a scatola chiusa e oc-
cupare permesiiprimi posti
delle classifiche, con pit tito-
i, Nel 2000, sette dei primi 10
erano suoi; Le ali della sfin-
ge, del 2006, & ancora in gra-
duatoria. Pochi altri ci sono
riusciti, realizzando unfeno-
meno raro per I'Italia, uno
dei Paesi col pil basso indi-
ce dilettura in Europa: quel-
lo dei long seller.

AQUILONI 1! cacciatore di
aquiloni, di Khaled Hossei-
ni (Piemme, € 17,50), pubbli-

andrea camillers

Horolare ey yoke

R

CARAVAGGID La copertina di |

cato nel 2004, ¢ ancora al 2°
posto assoluto, spinto dal
passaparola in scuole e uffi-
ci. L’'ombra del vento, di Car-
los Ruiz Zafon (Mondadori,
£12), uscito 3 annifa, e trai
piuvendutianche in tascabi-
le.Ireportage diTiziano Ter-
zani (Longanesi) sono un
«cult» per ogni fascia dieta.

CARAVAGGIO Grazie al «mar-
chio», anche II colore del so-
le (un diario immaginario
sul periodo trascorso da Ca-
ravaggio a Malta e in Sicilia
nel 1608) & probabile che ab-
bia comungue un discretori-
scontro, malgrado non con-
tenga traccia del commissa-
rio Montalbano né della lin-
gua italo-siciliana che hare-
so famoso Camilleri. Come
mai? Lo stesso autore lo

colore def sole», di Andrea Camilleri

spiega nell’introduzione: «I
miei libri non erano poi cosi
inutili, come sosteneva buo-
na parte della critica. Effet-
to placebo, certo, ma sem-
pre effettor, scrive Camilleri
nell’introduzione. Noi lo ab-
biamo chiesto al prof. Vitto-
rio Spinazzola, curatore di
«Tirature 07> (| EETHSEAN
£€22) euno deipivimportan-
ti critici letterari.

Come spiegail successo du-
raturo di alcuni libri?

«I1 suceesso di un libro &
dovuto alla capacita di dare
il piacere della lettura a un
pubblico non diletteratipu-
ri, Cio dipende da vari fatto-
1i; scorrevolezza dello stile,
creazione di personaggi ben
fisionomizzati, dinamismi
della trama, originalita nar-

rativa. Nei romanzi polizie-
schi, il meccanismo della su-
spense investigativa é parti-
colarmente efficace per ecci-
tare la curiosita dellettore e
coinvolgerlo nella vicenda».

Che cosa fa vendere pli
libri: il nome o ll passapa-
rola?

«C’é un bestsellerisme
dall’alto e uno dal basso.
Nel primo caso, un’élite di
lettorimolto autorevoliper-
suade attraversoigiornalio
latvunalargaopinione pub-
blica del valore di un libro,
inducendola ad acquistar-
io. Nell’altro, e il pubblico di
base a determinare la fortu-
nadiunlibroconilpassapa-
rola. Anche se i eritici pro-
fessionisti lo disprezzano ¢
1o ignorano».
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